
Bijlage A.  Vragenlijst marktconsultatie Fietsdepot Amsterdam

A NAW gegevens Antwoorden 

A1
Namens welke onderneming of combinatie van 

ondernemingen reageert U?

A2
Wat is uw eigen naam, uw e-mail adres en 

telefoonnummer ?

A3
Wat zijn de kernactiviteiten van uw onderneming 

of de combinatie waarvan u deel uitmaakt?

B Aanpak Antwoorden

Commercieel 

vertrouwelijk 

Ja / Nee

B1

Het Fietsdepot wenst dat de fietsen waarvan de 

bewaartermijn is verlopen, dagelijks worden 

opgehaald om zo voldoende terreinruimte vrij te 

houden voor 'nieuwe' fietsen.  

Hoe ziet u de verwerking ( vanaf het moment dat 

het Fietsdepot de fiets aanbiedt tot aan de 

levering aan eindgebruiker) van circa 100 in 

redelijke staat verkerende fietsen als  100 

wrakken per dag? Welke ideeën heeft u om dit 

tot een succes te maken?

B2

Hoeveel fietsen zou u bij voorkeur per maand af 

willen nemen? En wat voor type fiets(en) heeft 

uw voorkeur? (heren / dames / kinder / 

omafietsen / etc.) 

B3

Waarschijnlijk worden per juli 2015 alle als 

verwaarloosd aangemerkte fietsen niet meer 

naar het Fietsdepot gebracht, maar naar een 

Afvalpunt in het stadsdeel waar de fiets is 

verwijderd. Deze worden daar verzameld in grote 

containers en kunnen daarvandaan worden 

opgehaald of weggebracht. Hoe denkt u dit in te 

kunnen passen in uw aanpak?

B4

Wenst u een perceelindeling van de fietsen (naar 

kwaliteit of kwantiteit)? Zo ja, welke indeling 

wenst u?

of biedt u liever een vaste prijs per fiets 

ongeacht de staat van onderhoud? Zo ja, 

waarom?

Of heeft u andere ideeën?

B5

Wat levert de door u voorgestelde aanpak op 

voor het Fietsdepot in financiële zin? Kunt u dit 

kwantificeren naar opbrengsten per jaar voor het 

Fietsdepot?

B6

Fietsen die door de gemeente als wrak of 

verwaarloosd zijn aangemerkt dienen vóór 

eventuele doorverkoop op diefstal te worden 

gecontroleerd.Hoe gaat u dat doen? En bent u 

bekend met het doorloopregister? 
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B7
Hoe houdt u rekening met de verwachte groei in 

het aantal te verwerken fietsen? 

B8
Het Fietsdepot wenst een zo duurzaam mogelijke 

oplossing. Welke maatregelen treft u?

B9

De gemeente Amsterdam heeft voldoende 

loodsruimte beschikbaar op hetzelfde terrein 

waar de fietsen nu staan. U kunt hier, tegen 

marktconforme vergoeding, gebruik van  maken 

voor uitvoering van uw werkzaamheden? Is dit 

voor u interessant? Waarom wel / niet?

B10
Wat verwacht u van het Fietsdepot voor een 

succesvolle uitvoering van uw aanpak? 

B11 Is uw idee al eerder uitgevoerd? Zo ja, waar?

C Betaling en financiële situatie Antwoorden

Commercieel 

vertrouwelijk 

Ja / Nee

C1

Het Fietsdepot wenst zekerheid rondom de 

financiële status van haar toekomstige partner. 

Wat is in uw ogen een redelijke eis, waardoor dit 

gewaarborgd is? (Bijv. bankgarantie, quick-ratio 

1.0 ,…?)

C2

Hoe ziet u de wijze van betaling voor de fietsen 

aan het Fietsdepot (Maandelijks / halfjaarlijks 

vooruit / halfjaarlijks vooruit / achteraf?) Of 

heeft u andere ideeën?

C3
Welke zekerheden kunt u het Fietsdepot bieden 

aangaande borging van betaling?

D Social return Antwoorden

Commercieel 

vertrouwelijk 

Ja / Nee
D1 Hoe gaat u Social return inzetten? 

D2

Bent u bereid mensen in dienst te nemen met 

een achterstand op de arbeidsmarkt? Waarom 

wel / niet? In welke mate?

D3

Bent u bereid de procedure voor het aanvragen 

van fietsen voor buitenlandse goede doelen / 

werkprojecten (NGO's zoals bijvoorbeeld ZOA) 

over te nemen van het Fietsdepot?

E Risico's Antwoorden

Commercieel 

vertrouwelijk 

Ja / Nee
E1 Welke risico’s ziet u?

E2
Welke beheersmaatregelen zou het Fietsdepot 

daarop  moeten nemen?

E3
Welke risico’s zouden bij de markt neergelegd  

kunnen worden?

F Kansen Antwoorden

Commercieel 

vertrouwelijk 

Ja / Nee

F1
Ziet u andere kansen die van belang zijn voor 

Fietsdepot?
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G Planning Antwoorden

Commercieel 

vertrouwelijk 

Ja / Nee

G1

Het Fietsdepot wenst graag te starten met de 

nieuwe oplossing medio juli 2015. Wat is uw visie 

hierop? Hoe zie u het implementatietraject- en 

bijbehorende planning?

G2

Wat is in uw ogen de gewenste looptijd van een 

overeenkomst? Per maand / per jaar / meerdere 

jaren? Graag onderbouwen waarom dit de 

gewenste looptijd is.
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